
 

 

Key Account Manager (w/m/d)  

100% 
 

Als führender Anbieter von Tierarzneimitteln und Veterinärprodukten setzt die ufamed AG 

sich für die Förderung der Tiergesundheit ein. Mit einer Auswahl von über 150 Präparaten 

versorgen wir Tierärzte, Apotheken und Drogerien und bieten eine umfassende Palette 

von Produkten und Dienstleistungen zur Vorbeugung und Behandlung von Krankheiten 

bei Nutztieren, Pferden und Kleintieren an. 

 

Zur Verstärkung unseres Teams in Sursee suchen wir eine engagierte und 

unternehmerisch denkende Persönlichkeit als Key Account Manager. 

 

In dieser Rolle entwickeln Sie unsere wichtigsten Kunden gezielt weiter und sorgen dafür, 

dass unsere Produkte nachhaltig im Markt wachsen. Dabei agieren Sie als strategischer 

Sparringpartner auf Augenhöhe. 

 

Diese Aufgaben begeistern Sie 
 

• Betreuung und Ausbau unserer Schlüsselkunden in der gesamten Schweiz  

(Tierkliniken, Tierarztketten und Einkaufsgemeinschaften) 

• Aufbau und Pflege von nachhaltigen Kundenbeziehungen auf Entscheiderebene  

• Entwicklung und Umsetzung von Key Account Plänen und Strategien 

• Verhandlung von Verträgen, Preisen und Konditionen 

• Umsatz- und Ergebnisverantwortung inkl. Forecast- und Budgetplanung 

• Identifikation von Marktchancen und Wachstumspotenzialen 

• Enge Zusammenarbeit mit Vertrieb, Marketing und Fachabteilungen 

• Aktive Netzwerkpflege sowie Teilnahme an relevanten Kongressen, Tagungen und 

Branchenevents 

 

Auf dieses Profil freuen wir uns 
 

• Abgeschlossene höhere naturwissenschaftliche, landwirtschaftliche oder betriebswirt-

schaftliche Ausbildung 

• Erfahrung im Key Account Management oder Aussendienst 

• Idealerweise Kenntnisse im Tiergesundheits-, Landwirtschafts- oder Pharmabereich 

• Sicheres Auftreten, Verhandlungsgeschick und Kommunikationsstärke 

• Unternehmerisches Denken und strategische Arbeitsweise 

• Hohe Eigenmotivation und ausgeprägte Teamfähigkeit 

• Verhandlungssicher in Deutsch, gute Französischkenntnisse von Vorteil 

 

 

Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige Online-Bewerbung. 

 

Bei Fragen zum Rekrutierungsprozess steht Ihnen Frau Vanessa Bucher, HR Business 

Partner, Tel. +41 58 434 41 43 gerne zur Verfügung. 

https://jobs.fenaco.com/offene-stellen/key-account-manager-w-m-d/73a59437-ba45-4ce8-8040-b8479112904a

